Consejos
para iniciar
un negocio

odo gran negocio co-
mienza con esfuerzo
y pasion. Para poder
emprenderlo, Juan
Carlos Ocampo, coordinador
de la carrera de Economia de
la Universidad Privada del
Norte, sefiala que primero
hay que conocer las necesi-
dades del cliente y, con ello,
tomar en cuenta si es facti-
ble iniciar un negocio, sobre
todo en época de crisis. El ex-
perto en finanzas aconseja.

INVESTIGUE EL MERCA-
DO. ;Qué puedo ofrecer yo
que en otros negocios no ha-
llaron? Saber lo mismo que
la competencia no sirve.

" TRAZARSE UNA META.
Cada seis meses innove con
otros productos. No brinde
siempre lo mismo.

REDES SOCIALES. Interac-
tiie con los usuarios. En caso
empiece con una bodega,
minimarket o ventas por in-
ternet, pida que le dejen co-
mentarios sobre la atencién.

APACITACON No solo
munaidea.hmle
en un curso gratu
més sobre su

AN

MANTENGASE ALERTA. pléstico, etc.CVperuano ha
Aproveche el mercado yla entendi debe incidir en
coyuntura. Compare precios i susalud. Sivaa
y ofrezca combos y ofertas. yvequesecum-
los protocolos, lova
SECTORES. “Donde hay mendar. Lo mismo pasa
quejas de un cliente, ha n un servicio de taxi, delivery 5
oportunidad de negocio y  dealimentos y mas negocios”,
se debe aprovechar. Puedes resalta. También las activida-
ofrecer el mismo productoo des online que ofrezcan sano

servicio, pero sile brindas un
valor agregado hara que sea
més atractivo”,
explica.

Ocampo men-
ciona que por
la pandemia,
la oferta y la

Ofrezca confianza,
demanda esta lidad plmhlalidad
en los rubros o y
de salud y lim- ucto. no I
pieza, con pro- e a entrega

entretenimiento estan siendo
solicitadas.

ductos como
mascarillas, gel
antibacterial,
alcohol, micas
separadoras,
ponchos de




